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Un lavoro lungo quasi dodici mesi che si è evoluto nel 
tempo e che oggi ci porta a dire “è migliore di come lo 
avevamo pensato”

Caro collega,

se la tessera sindacale, storicamente, ha 
rappresentato solo una certificazione di ap-
partenenza, la nostra service card è stata 
concepita anche per offrire servizi agli asso-
ciati utili sia nella sfera professionale che in 
quella extra-professionale, un passepartout 
di supporto al “tempo uomo” e al “tempo 
professionista”. Speriamo di aver centrato 
l’obiettivo.

Abbiamo lavorato per quasi un anno ad un 
progetto che fra rallentamenti e accelera-
zioni si è comunque evoluto nel tempo. Oggi 
possiamo dire che è migliore di come lo ave-
vamo pensato.

Quanto abbiamo raggiunto non può comun-
que dirsi definitivo, perché il lavoro dei no-
stri consulenti ci lascia ben sperare in un 
miglioramento continuo. La dinamicità in 
progress ne rappresenta l’imprinting in con-
tinua espansione che, nel tempo, sarà in gra-

do di offrire tante nuove iniziative, opportu-
nità e occasioni. 

Come abbiamo detto in passato, quella che si 
sta realizzando non è la solita card utile solo 
per aumentare il volume del proprio porta-
foglio, ma un vero e proprio strumento per 
migliorare le esperienze di acquisto. Soprat-
tutto, nelle nostre intenzioni questa service 
card dovrà strutturare un sistema di servizi 
interconnessi tra loro, affinché chi è iscritto 
al sindacato Fimmg si senta parte di un pro-
getto integrato e complesso, realizzato esclu-
sivamente per lui.

La strada è ancora lunga, ma ci riempie d’or-
goglio pensare che il progetto che ha preso 
vita con la service card non è, né sarà, statico.

Se ad oggi, infatti, ci sono solo pochi quanto 
importanti brand, sappiamo che i nostri con-
sulenti stanno ampliando il range di servizi 
per rendere l’offerta più ricca, diversificata e 
completa. 

Dalla Tessera sindacale 
alla Service card: la 
chiave di volta evolutiva 
dell’associazionismo 
medico.
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E’ dunque con piacere e un pizzico d’orgo-
glio che desidero ringraziarti per averci se-
guito fin qui: le dichiarazioni che abbiamo ri-
lasciato nel tempo in merito agli sviluppi cui 
eravamo giunti ci hanno fatto comprendere 
quanto era forte il desiderio di innovazione 
dei nostri iscritti. Ed è con questo spirito 
che continueremo a lavorare per offrirti un 
prodotto fresco, di facile utilizzo, che sia in 
grado di darti dei vantaggi esclusivi.

Cordiali saluti.

Giacomo Milillo 
Segretario Generale Nazionale Fimmg
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Anatomia della Service Card
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Codice Service Card

www.scudomedico.it

Segreteria di 
appartenenza

Codice relativo 
all’attività 
professionale svolta

Scansiona il
QR CODE ed accedi
ai contenuti
del Portale Pegaso

Nome e cognome

Codice fiscale

La Service Card è realizzata grazie al contributo non 
condizionante di:

Mylan   www.mylan.it
FCA   www.fcagroup.com

e in collaborazione con:

Itaca   www.gruppo-itaca.it
Prassi Broker  www.prassibroker.it
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Polizza Assistenza UnipolSai: un estratto delle condizioni 

A chi è rivolta
Agli iscritti Fimmg. 

Da quando parte la garanzia
Le coperture assicurative decorrono dalle ore 24.00 del 28/03/2014, ma per poter usufruire delle 
coperture è necessario autenticare la propria Service Card attraverso la specifica procedura.

A cosa serve la garanzia
Serve a richiedere un pronto intervento in caso di necessità secondo le prestazioni sotto indicate, 
esclusivamente per eventi accaduti presso l’abitazione principale e gli studi medici comunicati dal 
medico al momento della propria autenticazione della Service Card riservata agli iscritti Fimmg.

Prestazioni
1. INVIO DI UN IDRAULICO IN CASO DI EMERGENZA
La Struttura organizzativa provvede a far intervenire un idraulico, con spese di uscita e di manodope-
ra, a carico della Società, con il massimo di € 300,00 per sinistro.
La prestazione è operante per i seguenti eventi:
a)	 allagamento dei locali dell’abitazione assicurata, provocato da una rottura, un’otturazione o un 

guasto alle tubazioni fisse dell’impianto idraulico del fabbricato;
b)	 mancanza d’acqua nei locali dell’abitazione assicurata provocata da una rottura, un’otturazione o 

un guasto di tubazioni fisse dell’ impianto idraulico del fabbricato;
c)	 mancato scarico delle acque nere degli impianti igienico-sanitari dell’ abitazione assicurata, provo-

cato da otturazione delle tubazioni fisse di scarico dell’impianto idraulico del fabbricato.
2. INVIO DI UN ELETTRICISTA IN CASO DI EMERGENZA
La Struttura organizzativa provvede a far intervenire un elettricista, con spese di uscita e di manodo-
pera, a carico della Società, con il massimo di € 300,00 per sinistro.
La prestazione è operante per i seguenti eventi:
a)	 mancanza di corrente elettrica nell’abitazione assicurata provocata da guasti agli interruttori di 

accensione, agli impianti di distribuzione interna, alle prese di corrente;
b)	 guasto o scasso dell’impianto d’allarme.

La tua abitazione e i tuoi 
studi professionali…
in completa sicurezza!
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La Sezione Nazionale 
Fimmg regala a tutti gli 
scritti una copertura a 
tutela dell’abitazione e 
degli studi: per renderla 
attiva basta autenticare 
la propria Service Card!

Dalla Fimmg…
solo per gli 
iscritti Fimmg!
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3. INVIO DI UN FABBRO IN CASO DI EMERGENZA
La Struttura organizzativa provvede a far intervenire un fabbro, con spese di uscita e di manodopera, 
a carico della Società, con il massimo di € 300,00 per sinistro.
La prestazione è operante per i seguenti eventi:
a)	 smarrimento o rottura delle chiavi, guasto o scasso della serratura, esclusa quella elettronica, che 

rendano impossibile l’accesso ai locali dell’abitazione assicurata;
b)	 inefficienza dei sistemi di protezione e chiusura dei locali dell’abitazione assicurata provocata da 

furto tentato o consumato, incendio, fulmine, esplosione o scoppio, atti vandalici o allagamento 
tale da comprometterne la sicurezza.

4. INVIO DI UN TERMOIDRAULICO/TECNICO GAS
La Struttura organizzativa provvede a far intervenire un termoidraulico/tecnico gas, con spese di 
uscita e di manodopera, a carico della Società, con il massimo di € 300,00 per sinistro.
La prestazione è operante in caso di fuga di gas all’interno dell’immobile assicurato, mancato funzio-
namento di apparecchiature a gas per il riscaldamento (potenza minore di 35 kw) o del piano cottura, 
e solo a seguito dell’intervento da parte dell’ente erogatore.
Sono esclusi dalla prestazione tutti gli interventi richiesti a fronte di:
a) interruzione della fornitura gas da parte dell’ente erogatore;
b) guasti delle tubature a monte del contatore.
 
5. INVIO DI UN VETRAIO IN CASO DI EMERGENZA
La Struttura organizzativa provvede a far intervenire un vetraio, con spese di uscita e di manodopera, 
a carico della Società, con il massimo di € 300,00 per sinistro a seguito di furto tentato o consuma-
to, incendio, fulmine, esplosione, scoppio ed atti vandalici, se viene compromessa l’efficienza delle 
vetrine o porte vetrate dell’immobile assicurato.
 
6. INVIO DI UN SERRANDISTA IN CASO DI EMERGENZA
La Struttura organizzativa provvede a far intervenire un serrandista qualora l’Assicurato ne abbia la 
necessità per un intervento di emergenza presso il proprio immobile assicurato. La Struttura organiz-
zativa provvede all’invio di un artigiano, tenendo la Società a proprio carico l’uscita e la manodopera 
fino ad un massimo di € 300,00.
La prestazione è operante per i seguenti casi:
a) smarrimento o rottura delle chiavi, guasto o scasso della serratura delle saracinesche che rendano 
impossibile l’accesso all’immobile assicurato;
b) quando sia compromessa la funzionalità dei sistemi di chiusura delle saracinesche dell’immobile 
assicurato, in modo tale da non garantirne la sicurezza, a seguito di furto o di tentato furto, incendio, 
esplosione, scoppio, allagamento.
 
7. REPERIMENTO TELEFONICO DI ARTIGIANI
Nel caso siano necessari interventi di riparazione e/o manutenzione ordinaria la Struttura organizza-
tiva provvede a fornire nel più breve tempo possibile informazioni in merito a:
a)  idraulici;
b)  elettricisti;
c)  fabbri;
d)  vetrai;
e)  servizi di pronto intervento ed Autorità Pubbliche.
Resta a totale carico dell’Assicurato il relativo costo (uscita, manodopera, materiali, ecc.).
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8. INTERVENTO DI UNA GUARDIA GIURATA
La Struttura organizzativa provvede a far intervenire una guardia giurata a seguito di furto tentato 
o consumato, incendio, fulmine, esplosione, scoppio ed atti vandalici, se viene compromessa l’ef-
ficienza dei mezzi di chiusura dell’abitazione assicurata ed esista l’oggettivo pericolo di furto o atti 
vandalici, con spese a carico della Società per un massimo di otto ore.

9. RIENTRO ANTICIPATO DELL’ASSICURATO ALL’ABITAZIONE
La Struttura organizzativa provvede ad organizzare il rientro dell’Assicurato, a causa di furto, tentato 
furto, incendio, fulmine, esplosione, scoppio, atti vandalici o allagamento avvenuti nella sua abita-
zione, organizzandolo con il mezzo ritenuto più idoneo (aereo classe turistica, treno prima classe od 
altro) con le relative spese a carico della Società.
Nel caso in cui l’Assicurato, per rientrare più rapidamente, debba abbandonare il proprio veicolo 
in loco, sarà messo a sua disposizione un ulteriore biglietto per il successivo recupero del veicolo 
stesso.
Tale prestazione è operante solo se l’Assicurato può fornire adeguate informazioni sugli eventi che 
danno luogo alla richiesta di rientro anticipato, documentandole successivamente e a richiesta.

Esclusioni
È premesso che:
•	 la Società non è tenuta a fornire prestazioni o a pagare indennizzi in alternativa a titolo di com-

pensazione per quanto sopra previsto se l’Assicurato non ne usufruisce per sua scelta o perché 
non ne ha la necessità;

•	 la Struttura organizzativa non si assume responsabilità alcuna per i danni conseguenti ad un suo 
mancato intervento dovuto a caso fortuito o forza maggiore;

•	 la Struttura organizzativa non si assume responsabilità alcuna derivante dalle azioni eventual-
mente intraprese dall’Assicurato a seguito delle informazioni rilasciate, in quanto in nessun caso 
il servizio ha il carattere della consulenza.

L’assicurazione non opera nei seguenti casi:
•	 in caso di mancata autorizzazione da parte della Struttura organizzativa;
•	 dolo dell’assicurato e/o fatti volontari e premeditati dello stesso;
•	 per le conseguenze di guerra, insurrezioni, tumulti popolari;
•	 per le conseguenze dirette o indirette di trasformazioni o assestamenti energetici dell’atomo, 

naturali o provocati, nonché per le conseguenze determinate dall’accelerazione di particelle 
atomiche (fissione o fusione nucleare, isotopi radioattivi, macchine acceleratrici, raggi X, ecc…);

•	 di eruzioni vulcaniche o movimenti tellurici, inondazioni o altri fenomeni naturali;
Inoltre, l’assicurazione non opera per:
•	 guasti e otturazioni di rubinetti nonché di apparecchi o tubazioni mobili;
•	 rottura delle tubazioni esterne ai locali dell’abitazione assicurata nonché dell’impianto idraulico 

generale dell’edificio in cui essa è situata;
•	 tracimazione dovuta a rigurgiti di fogna;
•	 guasto o cattivo funzionamento della caldaia o del bruciatore;
•	 guasto al cavo di alimentazione di energia elettrica ai locali dell’ abitazione assicurata a monte 

del contatore;
•	 corto circuito provocato da imperizia, negligenza o dolo dell’Assicurato;
•	 interruzione delle forniture di acqua e/o energia elettrica da parte degli enti erogatori.

Come chiedere l’intervento
Come chiedere l’intervento Per ricevere l’intervento desiderato è necessario chiamare il nume-
ro 011.6523285, attivo 24 ore su 24. La Compagnia fornirà tutto il supporto richiesto secondo le 
prestazioni sopra indicate.
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La tessera associativa favorirà lo sviluppo di ulteriori 
attività di studio e ricerca utili per comprendere meglio 
caratteristiche ed abitudini della popolazione eterogenea 
e diversificata com’è quella che compone il sindacato.

Il Centro Studi Nazionale della FIMMG ha la 
funzione di supportare, attraverso elementi 
di informazione, di studio e di riflessione, le 
iniziative politiche dell’associazione. 

Una importante risorsa in tal senso è costi-
tuita dalle indagini condotte attraverso i que-
stionari che, periodicamente, il CS propone 
agli iscritti. Si tratta di ricerche che normal-
mente vengono centrate su temi di attualità 
per la professione, dalle quali ci aspettiamo 
indicazioni interessanti su orientamenti e 
sensibilità della nostra categoria.

Attualmente i questionari vengono inviati 
utilizzando una delle piattaforme maggior-
mente accreditate per questo tipo di indagi-
ni, LimeSurvey, una open source che offre 
garanzie di sicurezza, aggiornamento e dut-
tilità.

Per essere quanto più affidabili sulla attendi-
bilità dei risultati che queste ricerche produ-
cono, stiamo progettando la costituzione di 
un campione randomizzato dei nostri iscritti 
le cui risposte possano a ragione essere in-
terpretate come rappresentative di indica-
zioni che provengano dall’intera medicina 
generale italiana. Non si tratta di una ope-
razione semplice e scontata, dovendo indi-
viduare corrette modalità di fidelizzazione e 

coinvolgimento: confidiamo che, anche per 
questo aspetto, la Service Card riservata agli 
iscritti Fimmg offra le giuste opportunità e 
risorse. Confidiamo che sia proprio la tesse-
ra associativa inoltre, a favorire lo sviluppo 
di ulteriori attività di studio e ricerca utili a 
porre in rilievo, in modo mirato, le attitudi-
ni dei nostri iscritti al fine di comprendere 
meglio caratteristiche ed abitudini di una po-
polazione eterogenea e diversificata com’è 
quella che compone il sindacato. I risultati 
emersi da questa attività permetteranno di 
calibrare in modo esaustivo l’offerta sinda-
cale, rendendo possibile la realizzazione di 
innovazioni sistemiche nel rapporto tra sin-
dacato ed iscritto.

Il Centro Studi, in questi ultimi periodi, ha 
inoltre promosso riflessioni sulle “questio-
ni informatiche” che riguardano la nostra 
professione. C’è la percezione infatti che 
l’informatica non costituisce più, oramai e 
solamente, uno strumento attraverso cui il 
medico opera, ma può rappresentare di per 
sé un aspetto di forte condizionamento della 
sua attività, delle sue prerogative professio-
nali, della sua libertà intellettuale, finanche 
delle sue capacità reddituali. Disporre del 
governo di queste dinamiche significa per 
la professione gestire un aspetto importan-

Il Centro Studi della Fimmg: 
gli obiettivi e le attività
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te del lavoro, il cui controllo diventa spesso 
strategico. 

Su queste basi si è realizzato l’impegno del 
Centro Studi e di FIMMG per costituire una 
infrastruttura informatica basata sul cloud 
computing, gestita da una società, Netmedi-
ca Italia, che rende disponibile una serie di 
servizi in grado di favorire e facilitare l’atti-
vità professionale del MMG: la medicina di 
rete anche tra medici che utilizzano gestio-
nali ambulatoriali diversi, l’accesso al data-
base via WEB da postazione fissa e mobile 
attraverso sistemi consultazione/modifica, la 
condivisione dei dati assistenziali con spe-
cialisti chiamati ad entrare nella gestione 
integrata delle patologie croniche, strumen-
ti evoluti per il self-audit e per i processi di 
rendicontazione dell’attività professionale, 
funzioni di accoglienza e di elaborazione 
per i referti prodotti dalla telemedicina, una 
potenziale interoperabilità con altre banche 
dati socio-sanitarie.

Il cloud di Netmedica Italia aggrega, standar-
dizza e rende accessibile online i database 
ambulatoriali della medicina generale, in un 
sistema garantito dalla crittografia dei dati e 
da modalità di autenticazione che permetto-
no l’accesso all’informazione sanitaria solo 
al medico che ne ha titolo. Questa piatta-
forma consente, ai medici appartenenti agli 
stessi gruppi, e prossimamente alle stesse 
Aggregazioni Funzionali Territoriali, di acce-
dere alle informazioni sanitarie degli assistiti 
utilizzando algoritmi di condivisione diretta-
mente governati dalla scelta consapevole e 
deliberata del singolo professionista, nel ri-
spetto della riservatezza dei dati dei propri 
assistiti.

Paolo Misericordia
Responsabile del Centro Studi Nazionale 
della Fimmg
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Presentazione 

A partire dal mese di agosto 2014, ogni professionista operante nell’ambito della medicina 
dovrà dotarsi di una polizza di responsabilità civile professionale. Al di là dell’obbligo, il tema 
dei contenziosi in ambito sanitario è divenuto argomento caldo per tutti coloro che si prendono 
cura della salute dei cittadini. 
Fimmg ha sottoscritto da anni un accordo con il suo intermediario di riferimento, Prassi Broker, 
per poter ottenere una polizza multi rischi dedicata al professionista a condizioni agevolate. 

Come attivare la polizza
Per conoscere la polizza UnipolSai, accedi al sito di Prassi Broker (www.prassibroker.
it) e clicca sulla sezione Prodotti -> Area medica -> Convenzione Fimmg.

Ti verrà richiesto di scegliere il tuo codice di rischio in base alla tua attività professionale. Segui 
le istruzioni e accedi alla piattaforma per poterti registrare, scaricare la documentazione precon-
trattuale e compila il modulo di adesione, direttamente online. Paga con un bonifico bancario e, 
nell’arco di pochi giorni, riceverai il certificato di polizza.

Per saperne di più, leggi i nostri approfondimenti sul sito cliccando sui titoli:
•	 Leggi la “polizza in pillole”!
•	 Scopri le domande frequenti! 

La polizza multi rischi del 
professionista
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Presentazione 

Sul web sono moltissimi i siti che permettono di comparare polizze rc auto a prezzi apparente-
mente molto convenienti ma, a ben guardare, le condizioni non sono sempre molto vantaggio-
se. Forte della sua collaborazione con il suo intermediario di riferimento, Prassi Broker, Fimmg 
ha stipulato una convenzione per proporre una polizza rc auto a condizioni realmente agevolate 
delle compagnie assicurative più importanti presenti sul mercato: un modo per ottenere coper-
ture a prezzi concorrenziali con condizioni ben definite e consultabili, senza imprevisti. 

Come richiedere a preventivo
Richiedici un preventivo senza impegno compilando i seguenti documenti (clicca sui link per 
scaricare i documenti:
•	 la scheda di raccolta dati;
•	 mandato di intermediazione del broker;
•	 liberatoria privacy per il trattamento dei dati.

e invia la documentazione attraverso una delle seguenti modalità:
•	 fax al numero 06.44.23.38.95
•	 e-mail a daniele@prassibroker.it
•	 posta ordinaria a: Prassi Broker Srl, Via Annio Floriano, 5 - 05100 Terni

Entro 48 ore riceverai un riscontro per la tua richiesta, in modo da poter valutare con calma il 
preventivo ricevuto.

La polizza rc auto
in esclusiva per
gli iscritti Fimmg!

Preventivo

Gratuito

Senza Impegno
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Convenzioni
commerciali
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Presentazione
L’introduzione della dematerializzazione della ricetta rossa e il crescente numero di stampe che 
un medico di medicina generale deve effettuare quotidianamente fa si che lo stesso si debba 
affidare ad un prodotto professionale, performante ed economico. Per questo, grazie alla 
collaborazione con Brother, abbiamo identificato due modelli di stampanti doppio cassetto 
che verranno offerte agli iscritti FIMMG con uno sconto fino al 40%.
Brother HL-6180DWT Stampante laser monocromatica wireless per un’elevata pro-
duttività
HL-6180DWT è la stampante laser professionale che coniuga alte prestazioni e bassi consumi. 
Dotata di scheda di rete Ethernet e interfaccia wireless, HL-6180DWT è l’ideale per soddisfare 
le quotidiane esigenze dei gruppi di lavoro.
La velocità di stampa fino a 40 pagine al minuto e la funzione di stampa automatica in fron-
te/retro garantiscono la gestione di elevate attività di stampa con semplicità e rapidità. HL-
6180DWT è attenta anche ai costi grazie alle cartucce toner opzionali ad altissima capacità 
fino a 12.000 pagine e alla modalità di risparmio toner. Assicura inoltre una gestione della carta 
professionale. Con 2 cassetti inferiori con capacità standard di 500 fogli è possibile rifornire la 
carta con minore frequenza. Il vassoio multiuso da 50 fogli offre la massima flessibilità di stampa 
su un’ampia gamma di supporti tra cui buste, etichette e carta di maggiore spessore.
Brother HL-S7000DN Stampante monocromatica ad altissima velocità a tecnologia 
ibrida per gruppi di lavoro ad elevato volume di stampa.
Stampante monocromatica per elevati carichi mensili di stampa estrema-mente veloce, 100 
pagine al minuto, dotata di connettività sia wireless che cablata e stampa fronte/retro automa-
tica. Robusta e affidabile, si caratterizza inoltre per un’ampia gestione della carta grazie ad un 
cassetto da 500 fogli, un vassoio multiuso da 100 e ad accessori opzioni quali tre cassetti da 
500 fogli e un raccoglitore da 500 fogli. Costi copia competitivi, bassissimo consumo energe-
tico, emissioni ridotte di CO2 e stampa da Mobile iPrint&Scan (per Android, Apple, Windows) 
com-pletano il quadro dei benefici offerti dalla rivoluzionaria HL-S7000DN.
Come attivare il servizio
Invia un’email a servicecardpergliiscritti@gruppo-itaca.it: sarai ricontattato entro due giorni la-
vorativi!
Nota informativa
Sconti applicati per i Medici Medicina Generale su tutti gli altri prodotti Brother a catalogo 
www.brother.it iscritti a FIMMG fino al 40%.

Stampanti professionali 
doppio cassetto

16



Prepara la valigia e parti con 
Pegaso!

Presentazione
Ota Viaggi è un tour operator italiano, con più di 25 anni di premiata attività gestionale alle spal-
le. Vanta uno sviluppo sempre crescente nel settore turistico dovuto all’ottimo rapporto qualità 
prezzo del prodotto.Quando si parla di viaggi ci si addentra in un mondo sconfinato e, per esse-
re vincenti, gli addetti ai lavori devono scegliere un angolo di mondo ed un target di riferimento.
Ota Viaggi ha scelto prevalentemente il mare Italia e montagna, in formula principalmente villa-
gistica, dedicato quindi alle famiglie e non solo.
Per te che sei iscritto al Portale Pegaso, Ota Viaggi  mette a disposizione tutti i pro-
dotti della programmazione con SCONTI DAL 18% AL 41% sul listino!
In più l’unica quota aggiuntiva obbligatoria, comprensiva di assicurazione, è di  20 
euro a camera invece di 30 a persona!

Come attivare il servizio
Consulta il catalogo Ota Viaggi e scegli la tua vacanza.
Scarica catalogo
Confronta il listino con le tariffe a te dedicate.
Scarica il Tariffario dedicato agli iscritti Fimmg

Tieni a portata di mano:
Nome e cognome dei partecipanti - La data di nascita dei bambini (se presenti)
Un cellulare per ogni camera prenotata - Modello e targa dell’auto se prenoti un passaggio nave
- Il codice in convenzione è ITACA / FIMMG

Presentandoti con il codice in convenzione, chiama il booking Ota Viaggi  per info e prenota-
zioni al 02.29.00.43.63 / 06.43.36.09.07 o scrivi a booking@otaviaggi.com e BUON VIAGGIO!

**Ti ricordiamo che le offerte straordinarie non verranno pubblicate direttamente nel Portale Pegaso, ma saranno 
consultabili sul sito www.otaviaggi.com. Prima di prenotare informati se  sulla destinazione ed il periodo scelto sono 
in essere ulteriori offerte.  Avrai diritto ad aderirvi ad un prezzo in convenzione.
***Itaca s.r.l.  è esente da ogni responsabilità relativa ai rapporti contrattuali tra gli iscritti e Ota Viaggi.
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Circa 150 centri in tutta Italia per la 
manutenzione della tua auto, moto e camper
e per la sostituzione degli pneumatici!

Presentazione
Euromaster è una delle più diffuse e capillare rete di centri assistenza per la tua vettura e non 
solo. I servizi offerti vanno dalla sostituzione e custodia degli pneumatici alla revisione completa 
del motore e del veicolo.
	   
La convenzione prevede:
•	 Extrasconto del 5% sul pacchetto service base e master service per vetture e 4x4;
•	 Extrasconto del 5% sui pacchetti service base e master service per camper e trasporto 

leggero;
•	 Extrasconto del 5% sugli acquisti di pneumatici, cerchi, ricambi e accessori;
•	 Tariffe vantaggiose sulle prestazioni del servizio pneumatici;
•	 Master custodia® . Custodia pneumatici a tariffe vantaggiose;
•	 Extrasconto del 5% sull’acquisto di pneumatici e meccanica per le due ruote

Come attivare il servizio

Per visualizzare le schede delle singole offerte è necessario accedere al Portale Pegaso, pro-
seguire nella Sezione “Convenzioni per la Service Card”, quindi cliccare su “Euromaster”. Nella 
pagina troverai il link per cercare il Centro Euromaster più vicino a te.
Ti ricordiamo che per usufruire della convenzione Service Card è necessario presentare 
la tua Service Card.
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Presentazione
La tecnologia procede a passi da gigante? Niente paura! Con Euronics – Socio Nova di Roma 
puoi ottenere il meglio dei prodotti hi-tech a prezzi davvero vantaggiosi. Esattamente come 
avviene nei volantini promozionali cartacei, ogni tre settimane circa verrà proposta una sele-
zione di prodotti in offerta con uno sconto fino al 30% sul prezzo di listino: l’offerta spazierà da 
prodotti hi-tech per il lavoro e tempo libero ad elettrodomestici per l’uso quotidiano. L’acquisto 
di tali beni potrà essere effettuato on line con spedizione tramite corriere o con ritiro in negozio 
(ma solo su Roma).

Come attivare il servizio
Per poter usufruire delle agevolazioni previste, sarà possibile accedere alla propria area riser-
vata sul sito www.portalepegaso.it e cliccare nella sezione “convenzioni per la Service Card”. 
All’interno troverai il banner dedicato a “Euronics - Socio Nova di Roma”. Cliccando sul link 
posto all’interno verrai reindirizzato alla pagina con i prodotti in promozione e, seguendo le 
istruzioni interne, avrai modo di acquistare i prodotti prescelti in promozione.

Sconti esclusivi per prodotti 
hi-tech: scegli il meglio 
direttamente da casa!
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Hai bisogno di un’auto 
nuova? Scegli il gruppo Fiat!
Presentazione
Il gruppo FCA mette a disposizione in esclusiva per la FIMMG, la qualità e professionalità della propria rete 
vendita proponendo delle scontistiche davvero vantaggiose su nuovissimi modelli.
Per gli iscritti FIMMG in possesso della Service Card, FCA offre i seguenti vantaggi:
•	 sconti sull’acquisto di un’auto nuova tra quelle presenti nell’elenco:

MARCA MODELLO % SCONTO 2016

FIAT

500X 16
500L 18

500L Living 20
500 22

PANDA 23
PUNTO 30

TIPO BERLINA 4 PORTE 15
QUBO 27

DOBLO' 23
FREEMONT 12

LANCIA YPSILON 5 porte 25 

ALFA ROMEO
MITO 25 

GIULIETTA 25,5 

JEEP

CHEROKEE 16,5 
GRAND CHEROKEE 20,5 

WRANGLER 16,5 
RENEGADE 16,5 

ABARTH 595 11 

•	 Possibilità di cumulare gli sconti con le eventuali promozioni finanziarie mensili disponibili presso la 
rete dei concessionari. 

•	 Vantaggiosa offerta Leasing a TAN 2,25% con F/I inclusa fino a 48 mesi.
La promozione è valida fino al 31/12/2016
Scopri la concessionaria FCA più vicina a te:
Rete FIAT: http://www.fiat.it/it/acquisto-noleggio-auto - Rete Lancia: http://www.lancia.it/it/concessionarie/
Rete Alfa Romeo: http://www.alfaromeo.it/it/concessionari - Rete Jeep: http://www.jeep-official.it/find_dealer.html
Rete Abarth: http://www.abarth.it/Site/it/dealer?campaignid=140101_Abarth_SEM_Always_ON_
DEALER&advertiserid=GOOGLE_PPC&bannerid=kwd&source=keyword&ds_medium=cpc

Come attivare il servizio
1.  Recati semplicemente alla concessionaria FCA, presenta la Service Card e ti verranno riconosciute le 
scontistiche sopra riportate
2.  Se vuoi richiedere un’informazione o un preventivo accedi al Portale Pegago, prosegui nella sezione 
“Convenzioni per la Service Card”, entra su FCA e clicca sul banner riportato di seguito compilando la 
scheda proposta.
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Presentazione
L’esigenza di muoversi in libertà e autonomia è un fabbisogno primario del professionista dei 
giorni nostri. E’ per questo che abbiamo pensato di proporre questo servizio al nostro asso-
ciato. Hertz autonoleggio ci permette di offrire un servizio su autovetture con un’anzianità 
inferiore ai 6/8 mesi. La convenzione sviluppata per gli associati FIMMG si snoda in tariffe 
scontate rispetto alle già convenienti offerte Hertz, con una franchigia danni e furto mol-
to bassa; in più, a corredo della convenzione, c’è l’opportunità di riconsegna in città diverse 
GRATIS per i gruppi A-B-C (vedi categoria veicolo), o CON SOLO 10 € per i gruppi E-F (vedi 
categoriaria veicolo).

Come attivare il servizio
Entra all’interno della tua area riservata e prosegui sulla sezione “Convenzioni per la Service 
Card”. Accedi al banner “Hertz” e clicca sul link proposto all’interno: verrai reindirizzato auto-
maticamente in un’area riservata realizzata in convenzione con il partner, all’interno della quale 
potrai avere tutte le indicazioni su come usufruire dell’offerta proposta.

Muoversi in libertà,
con la massima versatilità
e il minimo costo.
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Hotel Kolfuschgerhof
di Corvara
Vivi dentro una cartolina!
Presentazione
L’hotel Kolfuschgerhof di Corvara sorge in una posizione ottimale: un gioiello nel cuore dell’Alta 
Badia. L’hotel a 4 stelle riunisce sapientemente l‘atmosfera romantica tipica dei paesaggi mon-
tani, l‘ospitalità familiare e la giusta dose di comfort e lusso nelle vacanze. In questa fantastica 
struttura sarà possibile contare su:

•	 Ristorazione di alto livello (ottima cantina e scelta vini)
•	 Centro Wellness eccellente con diverse tipologie di saune e trattamenti, compresa la Fieno 

terapia
•	 Sei a pochi passi dal centro di Colfosco e a pochi metri dal Passo Gardena a mt. 1700 di 

altitudine
•	 Un giardino privato con piccola palestra open air e con lettini anche matrimoniali
•	 Tipologia ottimale camere Comfort e Superior
•	 Posizione ottimale per escursioni tra le montagne o a pochi metri dal centro di Colfosco

Per tutti gli iscritti Fimmg che abbiano autenticato la Service Card è previsto uno sconto del 
15% sulle tariffe disponibili. L’offerta è valida per soggiorni effettuati fino al 30/06/2016.

Come attivare il servizio
Per poter usufruire della convenzione basterà entrare nella tua area riservata del Portale Pegaso 
e proseguire sulla sezione “Convenzioni per la service card”. 
Accedi al banner di “Hotel Kolfuschgerhof di Corvara” e compila il form di contatto sottostante, 
verrai ricontattato entro due giorni lavorativi.
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Presentazione
Con il Noleggio a Lungo Termine dai in outsourcing la gestione del veicolo ad un costo prefis-
sato e certo per tutta la vita del contratto.
Risparmi di tempo: la società di noleggio si sostituirà ai numerosi interlocutori con cui dovresti 
avere a che fare per scegliere, gestire e rivendere la tua auto. Con il servizio Mercury, inizial-
mente sarà il consulente commerciale che ti fornirà assistenza e documentazione per scegliere, 
configurare e ordinare l’auto che preferisci, della marca che preferisci. 
Certezza del Costo: moltiplicando la fattura mensile per 12 ti sarà già chiaro il preventivo di 
spesa annuale. Qualunque evento, esclusi i rifornimenti di carburante, è incluso nel canone.
Ottimizzazione fiscale: il canone di noleggio verrà esposto sulle fatture dividendo la quota 
noleggio dalla quota servizi. In questo modo ti basteranno le dodici fatture per avere chiaro in 
pochi minuti quando è deducibile e quanto detraibile. 
Convenienza finanziaria: con il Noleggio a Lungo Termine finanzi l’acquisto del veicolo e 
concentri le risorse sul tuo core business. In questo modo non vincoli la liquidità su beni che si 
svalutano.
Veicolo sempre in ordine: dal momento che i costi di manutenzione sono compresi nel ca-
none mensile, se passi al noleggio cambia il modo di gestire l’auto. L’assistenza clienti è un 
partner nei confronti del quale non ci sono equivoci o trattative. È interesse reciproco che il 
veicolo sia in ottime condizioni.
La convenzione sviluppata per gli associati FIMMG prevede condizioni di miglior favo-
re e dedicate rispetto alle già convenienti offerte Mercury e canalizzazione dedicata.

Come attivare il servizio
Entra all’interno della tua area riservata e prosegui sulla sezione “Convenzioni per la Service 
Card”. Accedi al banner “Mercury” e clicca sul link proposto all’interno: verrai reindirizzato auto-
maticamente in un’area all’interno della quale potrai compilare un modulo di richiesta di contat-
to da parte di uno specialista Mercury che ti supporterà nella scelta dell’auto e nella costruzione 
dell’offerta più vicina alle tue esigenze.

É l’utilizzo della macchina 
che genera profitto, non la 
sua proprietà.
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…Sempre aggiornato con 
le riviste Mondadori!
Presentazione
Dalla sua fondazione nel 1907, la missione del Gruppo Mondadori è favorire la diffusione della 
cultura e delle idee con una produzione che tocca ogni genere e raggiunge tutti i lettori. Nel set-
tore periodici il Gruppo conta alcune delle riviste più riconosciute e diffuse in Italia: il primo setti-
manale italiano di attualità Panorama, il primo femminile Grazia presente a livello internazionale, 
alcuni tra i settimanali più diffusi come Donna Moderna, Chi, TuStyle e TV Sorrisi e Canzoni, la 
prima e più prestigiosa rivista italiana di architettura Casabella. 
Attraverso la convenzione proposta potrai trovare alcune delle riviste più diffuse in italia con 
sconti fino all’80% sugli abbonamenti dei gruppi editoriali quali Gruppo Mondadori, Hearst Ma-
gazine Spa, Gruner und Jahr, Condè Nast e Panini. Qualche titolo? Panorama, Focus, Topolino, 
Donna Moderna: ci sono titoli per tutta la famiglia! Inoltre, per l’occasione abbiamo creato ad 
hoc alcuni abbinamenti di riviste per la tua professione e per il lifestyle tuo e della tua famiglia, 
ad un prezzo imbattibile. Molti abbonamenti hanno anche a disposizione l’abbonamento alle 
edizioni digitali su App Store (per iPad), Google Play (tablet Android) e Amazon Store (Kindle 
Fire), per poter sfogliare la tua rivista anche da dispositivo elettronico.

Come attivare il servizio
Entra all’interno della tua area riservata e prosegui sulla sezione “Convenzioni per la Service 
Card”. Accedi al banner “Mondadori” e clicca sul link proposto all’interno: verrai reindirizzato 
automaticamente in un’area riservata realizzata in convenzione con il partner, all’interno della 
quale potrai avere tutte le indicazioni su come sottoscrivere gli abbonamenti proposti.
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Il primo vero network
di parcheggi aeroportuali

Presentazione
ParkinGO nasce nel 1995 ed è il primo network di parcheggi dedicato a chi desidera raggiun-
gere i principali aeroporti e porti italiani con la propria auto. Nei ParkinGO trovi posti auto al 
coperto e allo scoperto e servizi aggiuntivi a prezzi competitivi. 

Per gli iscritti FIMMG in possesso della Service Card, ParkinGo ha riservato tariffe agevolate, 
con uno sconto del 10% per chi prenota e paga direttamente il proprio posto auto in uno dei 
parcheggi del circuito, e con uno sconto del 5% per coloro che presentano la Service Card 
senza aver prenotato prima.

Come attivare il servizio
Entra all’interno della tua area riservata e prosegui sulla sezione “Convenzioni per la Service 
Card”. Accedi al banner “Parkingo” e clicca sul link proposto all’interno: verrai reindirizzato 
automaticamente in un’area riservata realizzata in convenzione con il partner, all’interno della 
quale potrai avere tutte le indicazioni su come usufruire dello sconto proposto del 10%.

In alternativa recati in uno dei parcheggi del circuito ed esibisci la tua Service Card per ottenere 
uno sconto del 5%.
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Sky: Scopri una TV che ti 
dà molto di più

Presentazione
Sky è una piattaforma televisiva, è la prima media company in Italia ed è il gruppo leader dell’in-
trattenimento in Europa. 
Nata nel 2003, Sky Italia ha oggi una base di abbonati di 4,7 milioni di famiglie, offre la migliore 
e la più ampia varietà di contenuti e assicura un servizio eccellente ai suoi clienti, mettendo a 
disposizione le tecnologie più innovative per garantire agli abbonati un’esperienza televisiva 
unica, dove e quando vogliono. 

Solo per te che sei iscritto al Portale Pegaso, Sky ti offre un’offerta personalizzata e 
se hai già un abbonamento ti propone un’ulteriore offerta vantaggiosa! 

Per scoprire tutte le proposte di Sky accedi alla tua area riservata del Portale Pegaso e clicca 
sul link proposto all’interno del banner “Sky”.

Come attivare il servizio
Entra all’interno della tua area riservata del Portale Pegaso e prosegui nella sezione “Conven-
zioni per la Service Card”. Accedi al banner “Sky” e clicca sul link proposto all’interno, verrai 
reindirizzato automaticamente in un’area riservata in convenzione con il partner, all’interno della 
quale troverai tutte le indicazioni su come usufruire dell’offerta proposta. 

Una volta dentro l’area, per ricevere il codice sconto che ti permetterà di usufruire dell’offerta, 
dovrai inserire il tuo indirizzo mail dove richiesto.
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UNIQUEpels
ALTA COSMESI
Prenditi cura di Te, concediti cosmetici di 
altissima qualità ad un prezzo vantaggioso. 
Presentazione
Un progetto tutto made in Italy, nato in Trentino. Qui, due professionisti con un’esperienza ven-
tennale nel settore cosmetico hanno creato AREADERMA, un laboratorio artigianale che, grazie 
alla peculiarità di utilizzare come materia prima l’acqua pura di montagna che sgorga a pochis-
sima distanza dallo stabilimento, si è presto trasformato in una realtà produttiva riconosciuta 
prima al servizio di alcuni noti Brand internazionali, poi dal 2009 con UNIQUEpels creando 
una propria linea. Cosmetici per chi abbraccia la filosofia VEGAN e VEGETARIANA certificati da 
ICEA. Linea di cosmetici Cruelty-Free per lo STOP ai test sugli animali: garantito da LAV.

Per gli iscritti FIMMG in possesso della Service Card, UniquePels offre:
•	 uno sconto del 20% su tutti i prodotti presenti nel catalogo pubblico on-line.
•	 spese di spedizione azzerate per ordini superiori a 50€ (3 € di contributo spese) 

Come attivare il servizio
Per usufruire della convenzione accedi al Portale Pegaso, sezione “Convenzioni per la Service 
Card” e clicca su “Uniquepels”: troverai il link per accedere al negozio on-line a te riservato. 
Una volta scelti i prodotti di tuo interesse inserisci i seguenti codici per usufruire dello sconto:

•	 ITACAFINOA50: per spese fino a 50€;
•	 ITACAOLTRE50: per spese oltre i 50€ ed usufruire delle spese di spedizione azzerate.
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Widiba, no ordinary Bank. 
Chiudi il tuo vecchio conto e porta tutti i 
tuoi servizi in Widiba!
Presentazione
Widiba è una banca online appartenente al Gruppo Montedeipaschi – Banca Monte dei Paschi 
di Siena S.p.A. Widiba è la banca di sempre che utilizza gli strumenti di oggi. Ha nelle sue radici 
il valore della condivisione, delle persone e delle loro storie. In Widiba trovi qualcuno che 
parla la tua lingua e che riconosce la tua voce, qualcuno che trasforma le tue spese quotidiane 
in informazioni utili per te, qualcuno che ti affianca con personalità nelle tue scelte finanziarie, 
per rendere vicino e semplice ciò che a volte appare distante e complesso. 
Le condizioni agevolate dalla convenzione Widiba per Itaca per Fimmg, sono riservate esclu-
sivamente ai conti correnti intestati (sia personali che cointestati) degli iscritti al sindacato, che 
abbiano autenticato la service card, e dei loro familiari.

Attivando la convenzione Widiba avrai i seguenti vantaggi:
•	 Carta di credito Gold con plafond di 3.000€ gratuito 
•	 Carta di credito Oronero, in esclusiva per chi si avvale di un personal advisor widiba con 

plafond di 10.000€
•	 Carta prepagata gratuita
•	 Titoli Italia 0,12% piuttosto che 0,15%
•	 Obbligazioni Italia 0,12% piuttosto che 0,15%
•	 Possibilità di personalizzare le carte con logo FIMMG.

Come attivare il servizio
Per poter usufruire della convenzione e prendere visione delle principali voci di costo previste 
per l’apertura di un conto corrente Widiba in convenzione basterà entrare nella tua area riserva-
ta del Portale Pegaso e proseguire sulla sezione “Convenzioni per la service card”. 
Accedi al banner di “Widiba” e clicca sul link proposto all’interno: verrai reindirizzato automa-
ticamente in un’area riservata realizzata in convenzione con il partner, all’interno della quale 
potrai avere tutte le indicazioni su come usufruire dell’offerta proposta.  

In fase di apertura del conto, Verifica che il campo relativo al “codice presentatore” 
riporti il codice “itacafimmg”. Qualora così non fosse potrai inserirlo autonomamente.
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Un anno fa abbiamo 
aperto un cantiere che è in 
costante evoluzione!
Ora il primo frutto: scopri il 
Portale Pegaso!
Itaca non è solo una giovane realtà impren-
ditoriale di grandi speranze ma è soprattutto 
un’organizzazione che poggia su fondamen-
tali certezze!

Certezze che, nel corso di quest’ultimo anno, 
ci hanno consentito di lavorare alacremente 
con tutti i partner coinvolti per creare una 
piattaforma che dipanasse le sue potenziali-
tà lungo tre direttrici determinanti:
•	 Facile utilizzo;
•	 Innovatività della proposta;
•	 Grafica accattivante.

Crediamo di esserci riusciti, ancorché, 
quella che vi troverete ad utilizzare, è solo 
un primissimo rilascio, destinato ad essere 
implementato, rivisto e reso agli utenti ben 
più strutturato, intuitivo e nell’ottica di uno 
sviluppo 2.0, capace di far interagire gli uten-
ti in un ambiente che possa esser percepito 
come familiare. 

L’esperienza che stiamo vivendo è per noi sti-
molante, ogni giorno nuova e capace di darci 
la spinta per far sempre meglio. Non è stato 
sempre così: in questi mesi in più di un’oc-
casione abbiamo visto questo progetto af-
frontare mille peripezie, camminare su travi 
scivolose, vissuto momenti in cui credevamo 
che la Service Card non avrebbe mai visto la 

luce. Ma dietro questo portale c’è il lavoro 
di tante persone che si sono poste l’obiettivo 
di porre il cliente al centro del sistema, ed è 
stato questo a fare la differenza. 

Cerchiamo di riflettere ogni giorno su ciò 
che può rendere questo sistema di con-
venzioni in grado di differenziarsi con altri 
partner esterni, su altre simili piattaforme: 
pensiamo ai vostri spostamenti in treno, ad 
abbonamenti telefonici che possano farvi ri-
sparmiare, ai vostri viaggi come momento di 
meritato riposo. E pensiamo anche alle diffi-
coltà della vita quotidiana, a come poter ve-
nire incontro agli imprevisti di un rubinetto 
rotto. E da queste riflessioni cerchiamo di in-
dividuare i migliori player del mercato, quelli 
che possono fare la differenza e fornire un 
valore aggiunto.

Quotidianità di lungo termine è dunque 
il riferimento temporale che ci poniamo per 
offrirvi sempre più servizi in linea con i vo-
stri interessi e, soprattutto, con le vostre 
esigenze. E proprio in quest’ottica, quanto 
prima, vedrà la luce l’area dello scadenziario 
che stiamo attivando all’interno della piatta-
forma: uno strumento che vi aiuterà a non di-
menticare le vostre scadenze mese per mese, 
con la possibilità di attivare promemoria in-
viati per sms o per email. 
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Passato e presente: 
le nostre radici a 
disposizione di un futuro 
di sempre maggiori 
servizi in linea con le 
vostre esigenze e interessi.

L’obiettivo principale della nostra attività è 
fornirvi un prodotto del quale possiate esse-
re pienamente soddisfatti, che ne possiate 
parlare orgogliosi tra voi e, ai vostri amici, 
possiate raccontare con entusiasmo i pro-
getti realizzati dal sindacato di cui siete pro-
tagonisti assoluti.

Seguiteci in questo progetto e dateci fiducia 
anche se in queste prime fasi emergeranno 
difficoltà e disservizi: sappiate che faremo 
di tutto per darvi uno strumento di prim’or-
dine. 

Giulio Santini
Itaca S.r.l.
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Scopri le funzioni della piattaforma, come utilizzarla e 
come poter richiedere le agevolazioni create ad hoc per 
gli iscritti.

Guida al
Portale Pegaso

Il Portale Pegaso è il luogo virtuale in cui gli iscritti Fimmg potranno usufruire dei servizi 
realizzati esclusivamente per loro attraverso la Service Card. 

Pegaso sarà un luogo in costante evoluzione. Verranno rilasciati frequentemente degli ag-
giornamenti al sistema, per rendere la piattaforma un luogo intuitivo, di facile utilizzo e gra-
ficamente accattivante. Puntiamo a renderla una struttura in cui l’utente possa muoversi con 
naturalezza e facilità, percependo un’elevata “user experience”.

Per permettervi di iniziare a conoscerla, abbiamo redatto alcune indicazioni sulle attività 
possibili all’interno del sistema. Seguiteci passo dopo passo.

ACCESSO AL PORTALE

Dopo aver effettuato l’autenticazione 
della Service Card come da istruzioni ri-
cevute al momento della consegna della 
Service Card, avrai subito accesso alla 
piattaforma.

Per accedere al portale dopo esserti au-
tenticato, puoi seguire  due strade:

•	 dalla sezione “Area riservata” del sito 
www.gruppo-itaca.it, inserendo le tue 
credenziali e cliccando su “Accedi”;

•	  In alternativa, dall’area riservata di 

www.prassibroker.it, inserendo i tuoi dati dove richiesto e cliccando su “Accedi al Portale”.

Ti ricordiamo che la password sarà sempre il codice della carta
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SERVIZI ACCESSORI 

Per accedere alle convenzioni commerciali clicca sulla sezione “Convenzioni Service Card”: 
avrai una rapida carrellata di tutti gli accordi sviluppati fino a questo momento e procedere 
alla successiva richiesta seguendo le istruzioni riportate all’interno, il tutto racchiuso in un 
luogo sicuro e controllato.

Una volta all’interno del Portale potrai accedere a varie funzioni. In primis, potrai consultare 
lo storico delle tue coperture sottoscritte con Prassi Broker o stipularne di nuove, cliccan-
do su “Convenzioni assicurative”. Potrai poi visualizzare la guida per la polizza assistenza 
UnipolSai, visionare informazioni in merito al progetto ScudoMedico e scaricare il presente 
opuscolo.
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CONVENZIONI COMMERCIALI
STRUMENTI PER LA PROFESSIONE

CONVENZIO
NI 

AS
SIC

UR
AT

IVE

FUNZIO
NALITÀ

POLIZZA
ASSISTENZIALE

POLIZZA RC
PROFESSIONALE

POLIZZA
RC AUTO

POLIZZA
RC CAPOFAMIGLIA

PROFESSIONE
SICURA

TELEMEDICINA

POLIZZA
INFORTUNI

DPS E
PRIVACY

SINISTRI

RASSEGNA
STAMPA

CONTATTO DIRETTO
OPERATORE


